
 

1. Är det rimligt att sälja den här typen av produkter till ett kommunförbund vars företrädare 
har noll kunskap och noll erfarenhet av dessa produkter. Än mindre förstått dem. De kan till 
exempel inte redogöra för vad avgifterna är. Inte ens mellan tummen och pekfingret. Gäller 
inte reglerna om passande- och lämplighetsbedömning även här? 

Regelverket inom EU (MiFID II), som infördes 2018, ställer tydliga krav för att minimera risken att en 
kund investerar i produkter som inte är lämpliga eller som kunden inte förstår. Hos Garantum kan 
strukturerade produkter endast investeras i genom individuellt anpassad rådgivning, givet att kunden 
inte är en professionell investerare, och får enbart erbjudas kunder som tillhör produktens positiva 
målgrupp. Inför rådgivningen genomförs en omfattande kartläggning av kundens kunskap, erfarenhet, 
ekonomi, placeringshorisont och riskvilja. Bedömningen görs per produkttyp – exempelvis 
strukturerade produkter, fonder eller aktier – och dokumenteras för att säkerställa att kunden har 
förstått produkten innan en investering kan genomföras. En investering får inte genomföras om 
kunden inte bedöms ha förstått produkten, riskerna och de kostnader som är förknippade med den. 
Rådgivarna genomgår dessutom särskilda produktutbildningar vid förmedlingstillfället för att 
säkerställa att produkternas egenskaper, risker och kostnader beskrivs korrekt och begripligt. 

All information om kostnader och avgifter redovisas i produktens faktablad, informationsbroschyr och 
i den rådgivningssammanställning som kunden får i samband med investeringstillfället. Dessutom 
skickas en årlig kostnadsrapport till varje kund. 

Våra systemstöd och kvalitetsgranskningar är utformade för att dokumentera och följa upp 
rådgivningen på ett enhetligt och transparent sätt. Vi arbetar kontinuerligt med utbildning, 
kunskapsuppdateringar och stickprovskontroller för att upprätthålla en hög kvalitet i rådgivningen. 
Våra rådgivare har också löpande portföljbevakningar och årliga uppföljningar med kunderna för att 
säkerställa att portföljen fortsatt motsvarar kundens mål och risknivå. Under dessa möten diskuteras 
utvecklingen i enskilda innehav och portföljen som helhet, och kunden ges alltid möjlighet att ställa 
frågor eller justera sin inriktning. 

Vi lägger stor vikt vid tillgänglighet och transparens, och våra kundundersökningar visar mycket höga 
betyg när det gäller rådgivarnas professionalitet, kunskap och service. Våra strukturerade produkter 
har dessutom en lång och väldokumenterad historik av god avkastning, vilket gör att vi har långa 
kundrelationer med många kunder. I institutioner är det inte ovanligt med betydande resurser i form 
av placeringsreglementen, styrelser och revisorer som tillsammans säkerställer att investeringar sker 
inom ramen för uppsatta riktlinjer och beslutsprocesser. Dessa placeringsriktlinjer är ofta försiktiga 
och syftar till att skapa betryggande säkerhet och stabilitet för att kunna uppfylla framtida 
ekonomiska åtaganden. Kombinationen av kapitalskydd och möjlighet till marknadsavkastning gör 
därför strukturerade produkter särskilt väl lämpade som en del av sådana portföljer. Det viktiga är att 
rådgivningen utgår från kundens totala portfölj och mål – inte enskilda innehav. 

 

2. Är det vanligt att kommuner/regioner/kommunförbund köper liknande produkter? 

Vi kan inte kommentera enskilda organisationers investeringsbeslut men strukturerade produkter 
används av många olika typer av investerare – både privata och institutionella – och har länge varit en 
etablerad del av det svenska och internationella spar- och placeringsutbudet. Olika typer av offentliga 
organisationer har, likt andra professionella och icke-professionella placerare, ibland valt att inkludera 
sådana produkter som en del av en diversifierad portfölj. 



Strukturerade produkter erbjuds alltid inom ramen för gällande lagstiftning och med full transparens 
kring konstruktion, kostnader och risker. Alla investeringar sker via rådgivning och föregås alltid av en 
individuell bedömning av kundens kunskap, erfarenhet och mål, även för institutionella kunder. 

Produkternas främsta syfte är att ge möjlighet till en avkastning som står i relation till utvecklingen på 
olika marknader, men med en risknivå som kan anpassas. För investerare med tydligt definierade 
placeringshorisonter och behov av riskkontroll kan strukturerade produkter därför utgöra ett naturligt 
komplement till traditionella ränte- och aktieplaceringar. 

 

3. Tycker ni att det är tydligt att de underliggande tillgångarna i t.ex. aktieobligationer är 
knutna till aktiekurser exkl utdelning? 

Det framgår i faktabladet (KID), som är en del av den dokumentation kunden får inför en investering. 
Faktabladet infördes genom EU:s förordning 2018 och följer en gemensam standard framtagen för att 
säkerställa tydlig och jämförbar information om risk, avkastningsmöjlighet och kostnader. 
Informationen i faktabladet utgör en central del av det beslutsunderlag som kunden får tillgång till 
inför investeringen. 

Att avkastningen beräknas utifrån aktiekurser exklusive utdelningar är en etablerad metod för den här 
typen av produkter, som innehåller olika typer av derivatinstrument för att skapa 
avkastningspotentialen. En optionsinnehavare är inte aktieägare och har därför ingen rätt till bolagens 
utdelningar. Denna standard används på hela den globala derivatmarknaden och bidrar till en 
transparent och likvid prissättning – långt innan strukturerade produkter introducerades. I gengäld får 
kunden bättre placeringsvillkor än om utdelningar hade ingått, exempelvis i form av kapitalskydd eller 
högre deltagandegrad i den underliggande marknaden. Rådgivaren går också igenom de relevanta 
bestämmelserna med kunden och förklarar produktens villkor för att säkerställa att kunden förstår 
hur konstruktionen fungerar i praktiken. 

 

4. Är det rimligt att ha kapitalskyddade produkter för långa placeringshorisonter? 

Kapitalskyddade produkter kan vara ett relevant alternativ även för investerare med längre 
placeringshorisonter, beroende på placeringsmål och riskvilja. Grundidén är att ge möjlighet till 
avkastning kopplad till utvecklingen på aktiemarknaden samtidigt som en del av kapitalet skyddas 
mot kursfall. 

I sparanden där säkerhet för kapitalet är prioriterat kan kapitalskydd vara lämpligt även på längre sikt. 
Konstruktionen kan bidra till att skydda portföljen mot kraftiga och oförutsedda marknadsnedgångar 
som riskerar att inträffa nära en uttagstidpunkt, vilket annars kan få stor påverkan på kapitalets värde. 
För vissa investerare finns dessutom placeringspolicys, reglementen eller andra förpliktelser som 
reglerar risknivå, placeringsinriktning eller hur kapitalet får användas. I sådana fall blir 
kapitalskyddade produkter ett effektivt verktyg för att hantera portföljens totala risknivå och 
samtidigt skapa möjligheter till avkastning på uppsidan. 

Vid längre löptider kan konstruktionen ofta ge fördelaktiga deltagandegrader eller bredare 
exponering mot olika marknader, vilket gör att produkten kan fungera som ett stabilt komplement till 
mer traditionella placeringar. Som alltid föregås en investering av en individuell rådgivning där 
produktens risk, avkastningsmöjlighet och löptid vägs mot kundens totala portfölj, mål och 



tidshorisont. Produkten ska passa in i helheten – inte stå ensam. Ur ett portföljteoretiskt perspektiv 
kan kapitalskyddade produkter även skapa utrymme för att ta högre risk i andra delar av 
förvaltningen, eftersom den totala portföljrisken balanseras. 

 

5. Passar strukturerade produkter för förvaltning av pensionskapital? 

Strukturerade produkter kan vara ett lämpligt inslag i förvaltningen av pensionskapital, beroende på 
placeringsstrategi, risknivå och tidshorisont. De fungerar som byggklossar i ett väldiversifierat 
sparande och kan i olika former, med sina unika egenskaper, tillföra värde för både korta och långa 
investeringshorisonter. Garantum erbjuder många olika typer av strukturerade produkter med 
varierande risk- och avkastningsprofiler, löptider, emittenter och nivåer på riskskalan. Det gör det 
möjligt att anpassa exponeringen utifrån kundens mål och behov utifrån den övergripande portföljen. 

För pensionsförvaltning kan strukturerade produkter användas för att skapa en balanserad 
exponering mot aktiemarknaden med möjlighet till avkastning, samtidigt som risken för kursfall kan 
begränsas. I vissa fall finns placeringspolicys eller reglementen som begränsar möjligheterna till 
direkta investeringar på aktiemarknaden. Strukturerade produkter kan då vara ett effektivt sätt att 
skapa önskad marknadsexponering inom ramen för gällande regelverk. Kombinationen av olika typer 
av strukturerade produkter kan också bidra till en jämnare utveckling över tid och komplettera 
traditionella aktie- och ränteplaceringar. 

Alla investeringar som sker via rådgivning omfattas av samma krav på lämplighetsbedömning. 
Rådgivaren väger in kundens mål, tidshorisont och övriga tillgångar innan en rekommendation ges. 
Garantum tillhandahåller ett brett utbud av placeringsinriktningar – strukturerade produkter, aktier, 
fonder och diskretionära förvaltningsmandat – så att varje kund får en lösning som passar deras 
behov och mål. För pensionskapital handlar det ofta om att skapa en långsiktig balans mellan 
trygghet och tillväxt, där strukturerade produkter kan spela en roll som en del av helheten. 

 

 


